MENTES®

A LA CARTA

GUSTAVO GUERRA Pais de residencia: Colombia

Bogota, Colombia Nacionalidad: Colombia

Conferencista | Capacitador | Coach | Docente | Moderador | Panelista | Consultor .
Idiomas: Espafiol
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Comentarios (1966)

Areas de conocimiento
Neuro Ventas, Neurociencias, Neuromarketing, Comunicacién Comercial Efectiva, Coaching.

Descripcion del perfil

Gustavo Guerra, es un experto en neurociencias comerciales, con mas de 30 afios de experiencia en el &mbito de ventas. Se ha dedicado a estudiar y ampliar conocimientos sobre el cerebro y el comportamiento humano  para
mejorar las técnicas de venta, para conocer mejor los procesos de decision, con un enfoque conocido como neurociencias comerciales, donde integra los 5 Botones para que un vendedor venda més y mejor.
Neurocomunicacién. Neuroventas. Neuromarketing. Neuronegociacion. Neuroliderazgo. Ademas de ser conferencista y consultor, Gustavo Guerra es autor del libro «Los 5 Botones del Si», que ofrece un enfoque innovador
para vendedores basado en la activacion de emociones y la conexion con los clientes?, su slogans es «No le vendes a personas, a cargos ni posiciones, le vendes al cerebro al activar sus emociones» Guerra ha trabajado con
mas de 300 empresas y ha capacitado a mas de 30,000 personas en varios paises. Sus talleres y conferencias se centran en como vender utilizando técnicas cientificas fundamentadas en el conocimiento del cerebro, el
comportamiento comercial y la biologia corporal. Entre sus metodologias destacan la PNL, el neuromarketing, y la neurocomunicacién?. Es creador del método E.L.A para mejorar procesos, capacitacién y el método J.A.P.E

¢ Quieres conocer mas sobre miy tener acceso a recursos gratuitos? Conozca méas de Gustavo Guerra en: ?? Opiniones de mis clientes Mentes a la Carta: https://mentesalacarta.com/conferencistas-capacitadores-
coaches/gustavo-adolfo-guerra#tevaluaciones ?? Opiniones de mis clientes Linkedin: https://www.linkedin.com/in/gustavoguerrav/details/recommendations/?detailScreenTablndex=0 ? Visita mi sitio web:
https://gustavoguerraventas.com/ ? Instagram: https://www.instagram.com/gustavoguerraventas ? LinkedIn: https://www.linkedin.com/in/gustavoguerrav/ ? Facebook: https://www.facebook.com/gustavoguerra.co ? Podcast:
https://api.whatsapp.com/send?phone=+573133224392&text=Quisiera%20contratarte! Grupo de Estudio Gratuito.... https://chat.whatsapp.com/L9fQSyhIpsv8B4EdmkoKaH Videos recomendados: ?Los 5 botones del si
(neuroventas) con Gustavo Guerra (Episodio 191): https://www.youtube.com/watch?v=NWyj5esaYs4 ?Como ser el mejor vendedor: https://www.youtube.com/watch?v=w7RBVQGT8Mg

Conferencias, Cursos o Talleres

Taller - Conferencia Los 5 botones del Si

Flexible

Un taller o conferencia donde llevamos a cabo las siguientes actividades: 1. Creando el modelo de neuroventas perfecto para el cliente perfecto B2B (actividad de construccién) 2. Estableciendo modelos de negociacién de
acuerdo al stakeholder. (Entregable In situ) 3. Construccion de matriz costo / beneficio. 4. Construccion de matriz valor sobre precio. 5. Pasos de la venta neuroconsultiva. 6. Pasos de la negociacién en B2B, B2C, B2G, B2E 7.
Liderando nuestros territorios de forma desafiante y rentable. (actividad motivacional). 8. Conociendo nuestros programas de comunicacioén psicologica. 9. Analisis de las estrategias actuales de marketing. 10. Test

psicométrico de ventas.

Taller - Conferencia Neurocomunicacion.
Flexible

Temas a desarrollar en el taller. Canales verbales. Canales vocales. Canales visuales. Gestos, ademanes, posturas. Diccién, pronunciacion, vocalizacién. Microgestos, microengafios, mentiras. Elevator pitch.

Taller - Conferencia Neuroventas.

Flexible
Temas a desarrollar en el taller. Neuroventas vrs ventas. Necesidades vrs creatividad. Filtros perceptivos. Elementos de las neuroventas. Estrategias de ventas de las neurociencias comerciales. Valores simbélicos.

Neurotransmisores en la venta. Los 5 sentidos en las ventas. Razones de la compra.

Taller - Conferencia Neuromarketing

Flexible
Temas a desarrollar en el taller. Planes de mercadeo. Planes de comunicaciéon. Segmentos, nichos de accion. Andlisis de data. Slogans. Frases de posicionamiento. Equipos y medicién. Construccion de verbatim. Material de

impacto. Estrategias y Tacticas.

Taller - Conferencia Neuronegociacion

Flexible

Temas a desarrollar en el taller. ¢, Qué es la negociacién?. Historia de la negociacién. Anélisis de la negociacién. Negociando con clientes, empleados, proveedores, empresas. Negociacién win to win. Negociadores soviéticos.

Los 6 pasos de la negociacion. Tipos de negociadores.

Taller - Conferencia Neuroliderazgo.
Flexible

Temas a desarrollar en el taller. Matriz de Hersey y Blanchard. Tipos de lideres. Liderazgo situacional. Trainner. Coaching. Mentoring. Feedback.

Experiencias



Director General Asmarketingg, Consultoria Integral Especializada-
ASMARKETINGG SAS

2014 - Actual

Articulos

6 ESTIMULOS QUE ACTIVAN AL CEREBRO A COMPRAR
Activa el cerebro, Conecta la emocién y Accede a la TRANSACCION.

https://clubdelaprendizaje.com/6-estimulos-que-activan-al-reptil-a-tomar-decisiones-de-compra/

¢Es hora de vender o de cuidar los clientes?
Piense en la pandemia y lea este articulo, deseoso de saber su opinion.

https://clubdelaprendizaje.com/es-hora-de-vender-o-es-hora-para-cuidar-los-clientes/

BIENVENIDO AL CLUB DEL APRENDIZAJE

Y recuerda "No acostarte sin haber aprendido algo nuevo y sin haber ayudado a alguien”. Hazte miembro de nuestro club del aprendizaje presionando este enlace. http:/bit.ly/bienvenido-al-club Te invitamos a ver nuestros
videos en YouTube, simplemente activa la campana. http:/bit.ly/tu-canal-youtube Y si te gusta escuchar audios, que mejor que seguirnos en nuestra plataforma. http:/bit.ly/audio-aprendizaje Entérate de todo en nuestro
Facebook. http://bit.ly/facebook-gg Ya viste nuestras publicaciones en Instagram. http:/bit.ly/instagram-gg Conoce mas de nosotros en LinkedIn. http://bit.ly/linkedin-gg Vuélvete un seguidor de nuestra pagina web.

http://bit.ly/web-gustavoguerra

https://clubdelaprendizaje.com/

Perfil en Mentes a la Carta

https://mentesalacarta.com/conferencistas-capacitadores-coaches/gustavo-adolfo-guerra
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