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Daniel Ricardo Wolff Toro Pais de residencia: Colombia

Medellin, Colombia Nacionalidad: Colombia

Conferencista | Capacitador | Docente | Panelista | Consultor .
Idiomas: Espafiol

Comentarios (0)

Areas de conocimiento
NeuroVentas, Ventas, Comunicacion, Lenguaje verbal y no verbal, Liderazgo, Motivacion de equipos, Oratoria, Creacion de experiencias.

Descripcion del perfil

Soy profesional en negocios internaciones, especialista en inteligencia de negocios e investigador en NeuroVentas. Toda mi experiencia profesional ha sido en areas comerciales, en grandes compafiias del sector financiero,
eléctrico, deporte y BPO, gestionando y formando equipos comerciales con excelentes resultados. Actualmente me dedico a la asesoria de empresas en areas comerciales de cara a sus estrategias de ventas y a la gestién de
sus equipos y proyectos, también a la formacién de personas en areas comerciales con un enfoque en NeuroVentas.

Conferencias, Cursos o Talleres

Curso Neuroventas

4 Horas 0 mas

Es un curso de 12 horas donde los asistentes aprenderan como funciona el cerebro humano y como utilizar ese funcionamiento a su favor en el momento de la venta. Aparte obtendran herramientas sobre como elevar su

nivel de conciencia cuando se esta comunicando y vendiendo.

Capacitacion en Neuroventas
4 Horas 0 mas

Los asistentes comprenderan como funciona el cerebro humano y como utilizar ese funcionamiento al momento de la ventas.

Lenguaje verbal y no verbal
De 1 Hora a 2 Horas

Capacitacién donde se aprende a leer el lenguaje verbal y no verbal del cliente, con el fin de tener un mayor conocimiento de lo que esta pensando el cliente

Taller de lenguaje verbal y no verbal

4 Horas 0 mas

Taller donde se aprende a leer el lenguaje verbal y no verbal del cliente, con el fin de tener un mayor conocimiento de lo que esta pensando el cliente. Se hacen actividades practicas como una clinica de ventas donde nos

enfocamos en el discurso de ventas

Como vender desde la experiencia
De 1 Hora a 2 Horas

Los asistentes aprenderan como crear una experiencia para el cliente, como estimular los sentidos del cliente para llevarlo a la compra, la manera correcta de persuadir su cerebro desde el inconsciente.

Como motivar un equipo comercial

De 1 Hora a 2 Horas

Los asistentes aprenderan a como motivar un equipo comercial, partiendo de la premisa que no a todos nos motivan las mismas cosas y mucho menos solo el dinero. Como conocer a cada integrante del equipo y como

motivarlo segln el propésito de la compaiiia.

Canales de comunicacién

De 1 Hora a 2 Horas

Los asistentes aprenderan como identificar su canal de comunicacion, si es visual, auditivo o kinestesico y como analizar e identificar el canal del cliente, con el fin de pasarse al canal del cliente en el momento de la venta

para ser mas efectivo.

Como vender seglin la culturay la biologia del cliente

De 1 Hora a 2 Horas

Los asistentes aprenderan como la cultura del cliente cobra relevancia en el momento de la venta, que debo tener en cuenta segun la cultura del cliente para ser mas efectivo, Adicional a esto, aprenderan como vender segin

la biologia del cliente, a que le da importancia el cliente si es un hombre o una mujer, un nifio, un adolescente, un adulto o un adulto mayor.



PNL y comunicacién asertiva
De 1 Hora a 2 Horas

Aprenderan conceptos basicos de PNL y como hacer mas asertiva su comunicacion en el momento de la venta, partiendo de gatillos mentales que persuadan al cliente a través del lenguaje.

Experiencias

Gerente general
Commercial Lab

2022 - Actual

Coordinador comercial
Konecta

2022 - 2023

Gerente de sede
Bodytech

2019 - 2022

Analista comercial
Bancolombia

2017 - 2019

Analista de nuevos negocios
XM Filial de ISA

2015 - 2016

Estudios

Especialista en Inteligencia de Negocios y Big data
Universidad de Asturias

2022

Profesional en Negocios Internacionales
Universidad de Medellin

2013
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