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Comentarios (0)

Areas de conocimiento
Cambia el CHIP y vende, Técnicas de venta, Claves del Servicio Ganador, Modelos de Negocios, Ideas de negocios, Técnicas de cierre, Emprender en internet, Libertad Financiera, Bases del Servicio al Cliente, Generacion
de Valor.

Descripcion del perfil
Consultor, coach y speaker de emprendimiento, mercadeo, ventas, servicio al cliente y finanzas personales. Ayudo a emprendedores, empresarios y comerciales en su desarrollo personal, empresarial, financiero y comercial.
Blogger de ventasymercadeo.co y cofundador de Mascoaching.co

Conferencias, Cursos o Talleres

Cambia el Chip y Vende

De 1 Hora a 2 Horas
Actividades y ejercicios para la identificacion de creencias comerciales limitantes y reactivar de el potencial comercial de vendedores y ejecutivos, mediante el repatronamiento de creencias, habitos, emociones, expresiones y

tacticas comerciales.

Experiencias

Co-fundador y Entrenador
MASC Consultoria, Capacitacién y Coaching

2018 - Actual

Gestor de Emprendimiento
SENA

2011 - Actual

Docente Universitario
Universidad Monserrate

2018 - 2018

Docente
INCAP

2011 - 2018

Estudios

Especialista en Gerencia de Mercadeo y Ventas
Universidad EAN

2011

Administrador de Empresas
Universidad del Valle

2009

Articulos



3 Requerimientos de todo cliente

Algo muy importante que es pertinente reconocer para el desarrollo de cualquier estrategia o accion de relacionamiento efectiva con los clientes es la existencia de 3 requerimientos basicos que todo cliente consciente o

inconscientemente anhela encontrar y mediante los cuales podrés aportar valor o beneficio.

https://mascoaching.co/emprendimiento/3-requerimientos-de-todo-cliente/

Notas de Véndele a la mente, no ala gente

En este libro su autor mediante 10 capitulos nos ensefia algunos principios de la neurociencia aplicada al marketing y las ventas (neuroventas) y como desde dichos principios se pueden implementar procesos o técnicas de

ventas muchos mas efectivos.

https://mascoaching.co/emprendimiento/vendele-a-la-mente-no-a-la-gente/

¢Qué hacer ante una caida de la demanda?
Tres alternativas basicas que una organizacion, puede emprender de acuerdo a su situacion o capacidad, cuando se presenta una caida de la demanda.

https://mascoaching.co/emprendimiento/que-hacer-ante-una-caida-de-la-demanda/

¢Coémo tener dias méas productivos?
Conoce aqui 5 pasos o claves para tener dias mas productivos en tu actividad como vendedor, empresario o trabajador e incrementa tus resultados.

https://mascoaching.co/emprendimiento/como-tener-dias-mas-productivos/

¢(Qué es vender realmente?
“Tus pensamientos definen tus resultados” ¢ Qué piensas que es vender? Conoce 5 aspectos que te ayudaran a entender que es realmente vender.

https://mascoaching.co/emprendimiento/que-es-vender-realmente/

Perfil en Mentes a la Carta
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