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Comentarios (0)

Areas de conocimiento

LinkedIn, Marketing digital, Coaching de ventas, Comercializacion; Ventas; mercadeo, El poder de las relaciones en las ventas, Entrenamiento a equipos de ventas, Entrenamiento en Neuroventas, Estrategia de Ventas,
Estrategias de mercadeo y ventas, éxito en las ventas, Felicidad y Ventas, Gerencia Efectiva de Ventas, Redes sociales para aumentar las ventas, Marketing y ventas, Neuro Marketing y Neuro Ventas, Metodologia de Ventas,
Movilizacién de fuerzas de ventas, Oratoria profesional - ventas, Técnicas Avanzadas de Ventas, Ventas b2b, Ventas, Ventas y negociacion, Ventas Inbound, Ventas consultivas, Estrategia digital, Estrategia de Marketing.

Descripcion del perfil

Busines & Marketing Coach, cuya misién es “Despertar el potencial ilimitado de las personas y empresas®. Con mas de 11 afios de experiencia en marketing y ventas, creador de la metodologia Eureka Experience y creador
de programas como Abracadabra (programa de servicio al cliente), misién espacial emprende y stiper empresa, una nueva apuesta a la educacion para empresas. Ingeniero de disefio y automatizacion electrénica, experto en
neuromarketing y antropologia del consumo, ventas, negocios digitales, neurocoach certificado, apasionado por el marketing digital y la nueva educacion.

Conferencias, Cursos o Talleres

Super Empresa - Andrés Pinzén

De 2 Horas a 4 Horas

Es un programa disefiado para hacer de ti empresa, una Stper Empresa. Utilizaremos las metaforas de los stper héroes, sus cualidades, sus poderes, sus ideales para aplicarlos a los diferentes aspectos de la empresa. 1.
Romper paradigmas, con el martillo de Thor. 2. Descubrir el talento sin poderes, como Batman. 3. Desarrollar fuerza emocional, como Hulk. 4. Encontrar pasion por lo que se hace, Mujer Maravilla. 5. Utiliza la tecnologia a tu
favor como lo hace Iron Man. 6. Desarrolla el liderazgo como el Capitan América. 7. Innova con la estrategia del océano azul, Aquaman. Bonus. Las gemas del infinito para empresas. El resultado, que cada persona descubra

el stiper héroe que lleva dentro y pueda identificar lo que necesita para hacer de su trabajo una gran hazafia. Juntos, un gran equipo para luchar por la empresa a la que pertenecen.

Eureka Experience

De 2 Horas a 4 Horas

¢Alguna vez te has imaginado jugando con LEGO y resolviendo los desafios de tii empresa, tl vida o cualquier reto que te pongas? Con esta experiencia queremos que descubras algo increible jugando como nifios para
resolver problemas de grandes. Es una experiencia para las empresas que quieran lograr un descubrimiento en sus procesos, productos, servicios, equipos de trabajo y en general cualquier aspecto de la organizacion. A
través de varias metodologias creativas utilizadas para la exploracién y solucién de desafios como el juego con Lego o Tangram, entre muchas otras técnicas. El resultado es un descubrimiento que se puede traducir en un
plan de acci6n para la compafiia, los lideres deben estar atentos y ser parte integral del proceso. Aplicable a: Innovacién. Desarollo de productos o servicios. Construccion de equipos. Desarrollo de nuevos mercados.
Experiencia del cliente. Estrategias de marketing y comerciales. Estrategias de posicionamiento. Comunicacion asertiva. Liderazgo. LSP Mediante LEGO SERIOUS PLAY los participantes construyen modelos que representen
de manera metafdrica la percepcion, sentimientos y motivaciones que tiene sobre un concepto, idea, situacion, etc. Por ejemplo: 1. Se les pide a los participantes que construyan la vision aspiracional de su
departamento/empresa a 2 afios. 2. Posteriormente todos los participantes deben compartir con el grupo la historia de lo que construyeron. Esto permite una proyeccion de lo que el participante cree y piensa mediante una
actividad ludica. 3. El grupo reflexiona y aprende sobre lo que los demas participantes compartieron. Todos los participantes tienen que compartir las historias de sus modelos y a su vez escuchar a los demas, esto reduce
significativamente el protagonismo y el ego que se da en algunas empresas donde el 20 por ciento de los participantes hablan y el 80 por ciento asiente con la cabeza. La fortaleza de LEGO SERIOUS PLAY recae en el
proceso de construccion, reflexion y aprendizaje colaborativo. ¢Para qué podria funcionar LSP dentro de una empresa? Identificar, analizar y disefiar nuevos productos y servicios. Fomentar la cultura de innovacion
empresarial. Favorecer el desarrollo de competencias, pensamiento creativo y la imaginacion de los participantes. Promover la toma de decisiones colaborativa y el compromiso del equipo de trabajo. Mejorar el desempefio y
la comunicacion de las personas en las organizaciones. (Didlogo constructivo) Identificar, especificar y gestionar problemas y proyectos complejos mediante el conocimiento tactico. Obtener Insights del Consumidor en

Estudios Cualitativos.

Abra Cadabra - Programa de servicio al cliente

Flexible

Es programa de 6 semanas aproximadamente en donde primero realizamos un andlisis de tus magos potenciales (colaboradores), para disefiar una experiencia del cliente y desarrollar una propuesta de valor y
posteriormente capacitar a tus colaboradores responsables del servicio al cliente con esta y diversos temas de desarrollo personal, servicio al cliente, actitud, liderazgo, inteligencia emocional, entre otras. Utilizaremos
herramientas de coaching para potencializar lo aprendido. Finalmente el resultado seré un entrenamiento practico y un plan de accién para que tanto directivos como colaboradores hagan magia para los clientes y puedan
prestar un servicio magico. ABRACADABRA-BANNER-INFERIOR Andlisis de los magos potenciales. Reunion previa con directivos. Fijacion de objetivos e identificacion de los problemas primarios. Reunién con el equipo de
atencion al cliente. Identificacién de problemas. Pensamiento magico. Estructuracion y socializacién de la propuesta de valor. Disefio de la experiencia del cliente. Estandares de calidad. Construccién del modelo de equipo
bajo la metodologia del Juego Serio con LEGO. Disefio de incentivos y campafas de endomarketing (marketing interno). Cliente incognito. Entrenamiento en servicio al cliente 1. Inteligencia emocional. Desarrollo personal.
Manejo de estrés. Manejo de clientes dificiles. Juego de roles. Manejo de conflictos. Coaching de constelaciones. Para que los lideres estructuren sus equipos y obtengan el resultado que requieren. Entrenamiento en servicio

al cliente 2. Técnicas de venta. Actitud. Proyecto de vida. Tipos de cliente. Liderazgo. Modelo magico estratégico. Cliente incégnito. Resultado final.

Misién Espacial: Emprende

4 Horas 0 mas

Emprender es una misién espacial, con riesgos, obstaculos, una preparacion de alto rendimiento, en donde juntos trabajaremos para crear un plan de vuelo y un cohete que le permita a tu emprendimiento alcanzar las
estrellas. Disefiaremos juntos ti modelo de negocio, la estrategia de lanzamiento, estrategias de marketing, estrategias comerciales y digitales para que tu empresa llegue al infinito y mas alla. Disefiado para emprendedores,

personas que quieran emprender, empleados con ganas de algo mas y en general cualquier inconforme que quiera desde lo mas profundo si, dar el paso para lograr una mision exitosa. ¢ Estas listo cadete?

Las gemas del infinito para empresas
De 1 Hora a 2 Horas

Una analogia de cémo utilizar los poderes de las gemas del infinito en tu empresa.



Neuro Oratoria - Andrés Pinzén
De 1 Hora a 2 Horas

Como vender mas desde la oratoria, cémo hablar en publico y rockear con tu presentacion.

Venta para no vendedores - Andrés Pinzon
Sin especificar

Una mirada al mundo de las ventas desde la perspectiva del que nunca ha vendido.

Estudios

Especialista en Ventas y Funnels automatizados
Academia de Consultores

2018

Neuroventas
BiiaLab USA

2016

Marketing Digital Strategist
BiiaLab USA

2016

Neuromarketing y Antropologia del consumo
BiiaLab USA

2015

Ingeniero en automatizacion
Universidad de La Salle

2009
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